
Услуги 
АНО «Центр поддержки экспорта»

610000, г. Киров, Динамовский проезд, 4, каб.205



Услуги 
АНО «Центр поддержки экспорта»

КОМПЛЕКСНЫЕ*

- Сопровождение экспортного контракта
- Поиск иностранного покупателя
- Международные бизнес-миссии
- Международные выставки
- Размещение на маркетплейсах

* Включают пакетные решения для 
экспортно-ориентированных предприятий, 
что позволяет индивидуально подойти к 
задачам каждого клиента

САМОСТОЯТЕЛЬНЫЕ

- Консультирование по условиям экспорта 
на рынок страны потенциального 
иностранного покупателя

- Международная сертификация
- Защита интеллектуальной собственности 

за рубежом
- Содействие в осуществлении 

транспортировки продукции, 
предназначенной для экспорта

- Маркетинговые / патентные 
исследования

- Акселерационные программы



Порядок 
получения услуг

Обращение субъекта 
МСП, 

зарегистрированного на 
территории Кировской 

области, в ЦПЭ за 
получением услуги

Заполнение Соглашения 
и Анкеты-заявления

Оказание услуги и 
подписание 

закрывающего акта



Комплексные услуги. 
Сопровождение 

экспортного контракта
• Предоставляется по запросу субъекта 

малого и среднего 
предпринимательства в случае наличия 
иностранного покупателя на товар 
(работу, услугу), а также при условии 
отсутствия запретов и непреодолимых 
препятствий для экспорта товара 
(работы, услуги) на рынок страны 
иностранного покупателя

• Услуга предоставляется бесплатно



Подготовка проекта / правовая экспертиза 
контракта

Адаптация и перевод упаковки товара, 
текста экспортного контракта и др. 
материалов

Содействие во временном размещении 
продукции за рубежом для хранения

Комплексные услуги. 
Сопровождение 

экспортного контракта

Расчёт логистики

Сопровождение переговорного процесса

Подготовка документов для прохождения 
таможенных процедур

Консультирование по налогообложению, 
валютному регулированию и контролю



Комплексные услуги. 
Содействие в поиске и 
подборе иностранного 

покупателя
• Субъект МСП определяет страну поиска 

и подаѐт заявку на получение услуги

• В процессе предоставления услуги 
проводятся онлайн-переговоры с 5 и 
более потенциальными покупателями

• По результатам услуги субъекту МСП 
предоставляется список с 10 и более 
«тѐплыми» контактами в стране поиска

• Услуга предоставляется бесплатно (за 
исключением доп. услуги по 
созданию/модернизации сайта на 
иностранном языке)



Поиск и подбор иностранных 
покупателей

Подготовка коммерческого 
предложения

Сопровождение 
переговорного процесса

Комплексные услуги. 
Содействие в поиске и 
подборе иностранного 

покупателя

Сайт на иностранном языке

Пересылка пробной 
продукции

Презентационные материалы 
на иностранном языке



Дополнительная услуга. 
Создание/модернизация 

сайта на иностранном языке

• Услуга предоставляется на условиях 
софинансирования

• Расходы ЦПЭ составляют не более 80% 
затрат на оказание услуги

• Расходы ЦПЭ составляют не более 150 
тыс. рублей на сайт 1 субъекта малого и 
среднего предпринимательства

• Обязательным условием 
предоставления услуги является 
создание версии сайта на иностранном 
языке



Комплексные услуги. 
Организация 

международных бизнес-
миссий

• Коллективная поездка представителей не 
менее 3 (трех) действующих субъектов 
МСП в иностранные государства с 
организационной подготовкой, 
включающей определение 
потенциальных интересантов, степени 
заинтересованности в сотрудничестве и 
получение отклика, подготовку 
необходимых презентационных и 
рекламных материалов и проведение 
деловых переговоров

• Компания самостоятельно несѐт расходы 
за командировку своих сотрудников 
(перелѐт, проживание, питание)



Организация деловых переговоров с 
покупателями

Формирование и актуализация 
коммерческого предложения

Техническое и лингвистическое 
сопровождение переговоров 

Аренда помещения и оборудования

Комплексные услуги. 
Организация 

международных бизнес-
миссий

Подготовка презентационных материалов 
на языке страны бизнес-миссии

Сайт на иностранном языке

Подготовка сувенирной продукции

Трансфер в иностранном государстве



Комплексные услуги. 
Организация участия в 

выставках

• Планирование и начало 
организационных работ по проведению 
международных выставочно-
ярмарочных и конгрессных мероприятий 
осуществляется не позднее чем за 2 
месяца до даты проведения 
соответствующего мероприятия

• Участие в формате коллективного 
стенда (от 3-х компаний от региона)

• Участие в формате индивидуального 
стенда

• Компания самостоятельно несѐт 
расходы за командировку своих 
сотрудников (перелѐт, проживание, 
питание)



Подбор международной отраслевой выставки

Аренда выставочных площадей

Подготовка коммерческого предложения

Подготовка презентационных материалов на 
английском языке

Сайт на иностранном языке

Комплексные услуги. 
Организация участия в 

выставках

Техническое и лингвистическое сопровождение 
переговоров

Подготовка сувенирной продукции

Доставка выставочных образцов

Поиск и подбор покупателей, зарегистрированных на 
выставочных мероприятиях

Аренда площадей для деловых мероприятий

Оплата регистрационных взносов

Трансфер в иностранном государстве



Комплексные услуги. 
Содействие в размещении 
на электронных торговых 

площадках
• Электронная торговая площадка 

(маркетплейс) - это сайт, который 
обеспечивает взаимодействие 
заказчиков и поставщиков (Alibaba, 
TMall.com и т.д.)

• Для получения услуги компании 
необходимо перейти на автоматический 
сервис подбора электронной торговой 
площадки на портале «Мой экспорт». С 
помощью сервиса клиент получает 
перечень международных и 
иностранных маркетплейсов, которые 
подходят для экспорта его товаров или 
услуг

• Услуга предоставляется бесплатно



Подбор электронной площадки

Регистрация и продвижение на электронной площадке

Адаптация и перевод упаковки товара, других материалов на иностранный язык

Содействие в размещении и хранении продукции за рубежом

Комплексные услуги. 
Содействие в размещении 
на электронных торговых 

площадках



Участие в акселерационных 
программах партнёрских 

организаций

• Услуга предоставляется на условиях 
софинансирования

• Расходы ЦПЭ составляют не более 80% 
затрат на оказание услуги

• Расходы ЦПЭ составляют не более 1,5 
млн. рублей на участие 1 субъекта МСП



Участие в акселерационных 
программах партнёрских 

организаций

Программа «ЭКСПОРТЁРЫ 2.0»

ЦЕЛЬ: Развитие экспортного потенциала компании

ЗАДАЧИ: 

— Запуск международных продаж или увеличение экспорта

— Расширение географии присутствия

— Вывод нового продукта на зарубежные рынки

— Увеличение экспертизы в международных продажах, 
развитие управленческих навыков

РЕЗУЛЬТАТ: Разработка экспортной стратегии компании с 
детальной дорожной картой



Самостоятельные услуги. 
Консультирование

• Тематика: условия экспорта товара 
(работы, услуги) субъекта МСП на 
рынок страны потенциального 
иностранного покупателя

• Услуга предоставляется бесплатно



Самостоятельные услуги. 
Проведение семинаров и 

мастер-классов

• Проведение экспортных семинаров в 
рамках соглашения с АНО ДПО «Школа 
экспорта АО «Российской экспортный 
центр»

• Проведение авторских мастер-классов, 
экспортных семинаров, вебинаров и 
других информационно-
консультационных мероприятий

• Участие бесплатно



Самостоятельные услуги. 
Защита интеллектуальной 
собственности за рубежом

УСЛУГА ВКЛЮЧАЕТ:

• подачу и рассмотрение международной заявки и связанных с ней затрат на оплату пошлин;

• подачу и рассмотрение заявки, предусмотренной нормативными правовыми актами национальных и 
региональных патентных ведомств, выдачу охранных документов и поддержание заявок или охранных 
документов (патентов, свидетельств) в силе и связанные с ними затраты на оплату пошлин;

• подготовку, подачу международной заявки и делопроизводство в отношении нее;

• подготовку, подачу национальной и (или) региональной заявки, оформленной в соответствии с нормативными 
правовыми актами национальных или региональных патентных ведомств, и делопроизводство в отношении 
такой заявки;

• международную регистрацию товарного знака;

• подготовку, подачу заявки на международную регистрацию товарного знака и делопроизводство в отношении 
такой заявки;

• получение международной регистрации промышленного образца;

• подготовку и подачу заявки на международную регистрацию промышленного образца и делопроизводство в 
отношении такой заявки.



Самостоятельные услуги. 
Защита интеллектуальной 
собственности за рубежом

• Центр оплачивает 100 % пошлин и до 
70% остальных расходов при условии 
софинансирования 30% затрат со 
стороны СМСП;

• не более 1 000 000 (одного миллиона) 
рублей на 1 СМСП в текущем 
финансовом году (лимит). СМСП в 
течение одного финансового года может 
получать Услугу по нескольким 
договорам в сумме, не превышающей 
лимит.



Самостоятельные услуги. 
Проведение маркетинговых 
и патентных исследований

Маркетинговое исследование включает в себя:

• раскрытие методологии расчетов данных, используемых в маркетинговых 
исследованиях, а также источников данных;

• объем целевого рынка;

• прогнозы потребления в течение не менее 3 следующих лет;

• сведения об импорте товара (работы, услуги) в указанную страну в натуральном и 
денежном выражениях в млн долл. США;

• оценку потенциальных потребителей с указанием их количества;

• оценку покупательской способности потенциальных потребителей и потребительского 
поведения (предпочтений, тенденций и другое);

• оценку конкурентной среды, включая оценку состояния рынка;



Самостоятельные услуги. 
Проведение маркетинговых 
и патентных исследований

Маркетинговое исследование включает в себя:

• информацию о текущих ценах на товар (работу, услугу) МСП и прогнозах их изменения 
на следующие 3 года;

• информацию о действующей модели цепочки поставок до конечного потребителя с 
указанием ключевых участников, каналов продаж, об отраслевых ассоциациях и 
некоммерческих объединениях производителей товаров (работ, услуг) хозяйствующего 
субъекта, отраслевых выставочно-ярмарочных и конгрессных мероприятиях;

• перечень потенциальных иностранных покупателей товара (работ, услуг) с описанием и 
указанием реквизитов (юридический адрес или адрес местоположения, контактный 
номер телефона и адрес электронной почты);

• информацию о тарифных и нетарифных ограничениях на импорт товаров (работ, услуг) 
субъекта МСП.



Самостоятельные услуги. 
Проведение маркетинговых 
и патентных исследований

Патентное исследование включает в себя в том числе:

• сбор, накопление и анализ данных в целях определения текущей патентной ситуации на 
иностранных рынках продукции

• разработка патентных ландшафтов, включающая комплексное исследование 
современных технологий, продуктов, рынков их применения на основе патентной 
информации в привязке к проектам (технологическим приоритетам) хозяйствующих 
субъектов 

• определение приоритетов научно-технологического развития, оценка 
конкурентоспособности и потенциала экспорта продукции или технологии 
хозяйствующего субъекта, и проведение патентной технологической разведки 
исследования иностранных рынков



Самостоятельные услуги. 
Проведение маркетинговых 
и патентных исследований

• Центр софинансирует 80% затрат на 
услугу при условии 
софинансирования 20% затрат со 
стороны СМСП;

• не более 300 000 рублей на 1 субъект 
МСП в текущем финансовом году 
(лимит). Компания может в течение 
одного финансового года получать 
Услугу по нескольким договорам в 
сумме, не превышающей лимит.



Самостоятельные услуги. 
Транспортировка продукции, 

предназначенной для 
экспорта на внешние рынки

• Содействие в организации и 
осуществлении транспортировки 
продукции по территории Российской 
Федерации



Самостоятельные услуги. 
Транспортировка продукции, 

предназначенной для 
экспорта на внешние рынки

• Центр оказывает услугу при наличии у субъекта МСП заключенного экспортного 
контракта, предусматривающего его обязанности по осуществлению транспортировки 
продукции иностранному покупателю.

• Центр софинансирует 80% затрат на услугу при условии софинансирования 20% затрат 
со стороны СМСП;

• не более 500 000 (пятисот тысяч) рублей на 1 СМСП в текущем финансовом году 
(лимит). СМСП в течение одного финансового года может получать Услугу по нескольким 
договорам в сумме, не превышающей лимит.

• Содействие в организации и осуществлении транспортировки продукции СМСП, 
предназначенной для экспорта на внешние рынки оказывается при условии, что СМСП 
не получал средства из федерального бюджета или бюджета субъекта Российской 
Федерации на возмещение одних и тех же затрат на основании иных правовых актов 
Российской Федерации.



Самостоятельные услуги. 
Международная сертификация

• Центр софинансирует 80% затрат на 
услугу при условии 
софинансирования 20% затрат со 
стороны СМСП;

• не более 1 000 000 рублей на 1 субъект 
МСП в текущем финансовом году (лимит). 
Компания может в течение одного 
финансового года получать Услугу по 
нескольким договорам в сумме, не 
превышающей лимит.















КОНТАКТЫ

Адрес 610000, г. Киров, Динамовский проезд, 4, 
каб.205

Телефон 8 (8332) 21-24-30

E-mail vcpe@mail.ru

Время работы Пн-Чт 8:00-17:00, Пт 8:00-16:00

Директор Зеленцова Мария Александровна

Сайт www.exportkirov.ru


